
営業支援インセンティブプログラム
仕様説明書



背景
・従来の問題点

1．最近は広告ではなく、SNSを活用したファン作りが有効な販売手段になっているが、実態はスタッフが個人のアカウントを活用している
ケースが多い。そのため仕事に積極的な活用が出来ていない。→契約時間外活動月40時間（毎日2時間）

2．毎日のマメな投稿活動を行っても会社側は行動管理が出来ていない。出来る仕組みがない。→管理業務の工数 月20時間（毎日1時間）

3．インセンティブを支払うにも計算する仕組みがない。手作業でチェックしないといけない。→労務管理の工数 16時間（月末2日間）

・解決方法
1．時間外活動月40時間（毎日2時間） → 個人がシステムの利用規約に則り活用する方式に変更。

2．管理業務の工数 月20時間（毎日1時間） → システムが自動的にチェックする。

3．労務管理の工数 16時間（月末2日間） → システムが自動的に行う。

・開発の経緯
コロナ禍で店舗休業を余儀なくされているアパレル業界が、自宅から販売員が「スタッフスタート」というプラットフォームを活用して最高

月商8000万円を販売している。アパレル800ブランドが導入されている。
それに似た仕組みを既存ECと連携すれば、どの業種も効率よく売上げを上げることができる。



両プログラムの相乗効果で、広告費用の軽減、業務の効率化に加え、確実に販売促進の機会を広げることができます。

営業支援インセンティブプログラムは、SNSを含むネット活動のアクションに対してのインセンティブ及び商品紹
介をした際の営業インセンティブから成り立っています。

・多彩なインセンティブ獲得アクションで顧客がファン化、アンバサダー化
・販売インセンティブは自動計算され、各スタッフに自動支払

概要

SNSを含むネット活動のアクションに対してのインセンティブ 商品紹介をした際の営業インセンティブ



①アクションプログラムのページへ移動し、ペ
ー ジ下部のポイントプログラムダッシュボー
ドボ タンをクリック

②アクションプログラムダッシュボードから新
規 会員登録、または「ポイントプログラムペ
ージ へ」をクリックし、ログイン

③会員登録をしていないかたは、新規会員登録

④会員登録後に表⽰されるトップページから、
メニュー内のアクションプログラムのページへ

⑤アクションプログラムのページ下部のボタン
を クリックしてポイントプログラムダッシュ
ボー ドへ

③②

①
④

⑤アクションプログラム
ダッシュボード

アクションプログラム 契約スタッフ側



インセンティブの獲得方法

1）１００円で１ポイントたまる購入ポイント

2）多彩なポイント獲得アクション

①アクションプログラムのダッシュボードの「ポ イ

ント獲得」タブより、獲得アクション項⽬を 開く

②獲得アクション実行
（または必要なページの表⽰）

③獲得アクションに必要なページが別ページで 開くので
遷移先で獲得アクションの実行

④アクションプログラムのダッシュボードですぐにインセ
ンティブが加算され、インセンティブ獲得済み項⽬ に表⽰

① ③

④

②
獲得アクション

アクションに
対する付与インセン
ティブ数

アクションプログラム 契約スタッフ側



①ダッシュボード内メニューの「ポイント実
績」より、交換可能なポイント数を確認

②「ポイント交換」タブを開く

③希望の交換プレゼントを選択、交換を実行

④クーポンが表⽰されるのでクーポンコードを
コピーする

⑤次回購入のチェックアウトの際にコピーした
クーポンコードを入⼒され、割引が適用

※クーポンコードのコピーを忘れたり、クーポン
コードを使用せず⼀度画⾯を閉じた場合でも、
ポイントプログラムダッシュボード内の「ポイ
ント履歴」から再度クーポンコードを表⽰させ
て使用できます。

①
③

④

②

⑤

アクションプログラム 契約スタッフ側
インセンティブ交換の方法



①アクションプログラム管理画⾯の「キャン
ペーンセッティングから獲得アクションのタ
ブへ

②
※
獲得ポイントアクションを選択
機能⼀覧は別紙参照

③獲得アクションの順番の前後

④オンオフスイッチで⼀時停⽌
→アクションの表⽰・非表⽰を気軽に切り替え

⑤アクションの詳細編集、削除

①

②

③ ④

⑤

アクションプログラム管理画⾯

アクションプログラム ショップ側

インセンティブ設定



1)Facebook
・Facebookでシェア
・facebookページ訪問
・facebookでコメント

2)Instagram
・Instgramアカウントをフォロー
・Instgramコンテンツページの表⽰

4)Pinterest

5)Youtube
・チャンネル登録
・動画にいいね
・動画を視聴

6)サイト内ページ訪問

7)アンケート、クイズ、フォーム入⼒
1・ラジオボタン形式（複数項⽬から つを選択）

・チェックボックス形式（複数項⽬から複数を選択）
・フリーアンサー形式（テキストによるフリーアンサー）

8)商品のレビュー記入

9)新規会員登録

10)ニュースレター（メルマガ）登録

アクションプログラム ショップ側

3)Twitter
・リツイート
・ツイート
・ハッシュタグつきツイート
・Twitterアカウントのフォロー

・Pinterestアカウントをフォロー
・Pinterestボードをフォロー

アクションポイント一覧



①アクションプログラム管理画⾯のロイヤ
リティリワードへ

②アクションポイント交換をするプレゼント
1）タイトル 2）説明 3）ポイント数
4）クーポンバナー画像

③クーポンタイプの設定
1）％割引→割引率（%）
2）総額割引→割引金額(円）
3）送料無料
※いずれも任意で最低金額の設定

④クーポン適用商品
1）全商品 2）コレクション選択 3）特定の
商品を選択→商品IDを記入

⑤交換回数の制限
1）制限あり→回数を記入 1）なし

①

②

③

④
⑤

⑥

クーポンに反映

アクションプログラム ショップ側
アクションポイント交換設定



①インセンティブプログラムページから提携申請

②提携申請承認メールに記載されたインセンティ
ブポータルへログイン
→利用方法、紹介リンク（QRコード）、リンク
用バナー素材、実績確認、報酬受け取り方 法な
どが記載

③紹介リンクを使い販促を開始、実績確認

④紹介注文による報酬が報酬残高としてカウント
→2種類の報酬支払

1）クーポンコードを⽣成
ショップ内で使えるクーポンコードを⽣成
※報酬残高から希望のクーポン額が差し引かれる

2)現金 支払い
各ショップが決めるタイミングでpaypalア
カウント による送金

①

②

③

④
インセンティブポータル

インセンティブプログラム 契約スタッフ側



/②紹介注文の承認非承認

①

②

③

インセンティブプログラム管理画⾯

インセンティブプログラム ショップ側

①提携申請の承認/非承認
→承認/非承認のメール自動送信

③報酬支払（paypal経由の現金支払い）
ワンクリックにより⼀括で支払い



営業支援インセンティブプログラム
【アクションインセンティブ機能】 【ショップ管理画⾯機能】 【営業インセンティブ機能】
会員登録機能 プレゼント設定機能 申請機能
ポイント交換機能 クーポン設定機能 実績確認機能
クーポン設定機能 支払管理機能 クーポンコード⽣成機能

インセンティブスイッチ機能 現金支払い機能
アクション詳細設定機能

プログラム設置作業
３日人工

営業支援インセンティブプログラム 機能⼀覧と見積もり

見積もり金額 １式 ２００万円（税別）
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